@ Segway-Ninebot

Description du poste

Titre: Chef de secteur confirmé (électronique grand public])
Rattaché a:  Directeur Commercial France
Localisation: Région Parisienne

Description de l'entreprise

Segway-Ninebot Europe a récemment élargi son organisation en ouvrant des succursales
en Espagne, en France et en Allemagne. Segway Europe vend des produits de transport
électronique de luxe sous les marques Segway et Ninebot by Segway pour le marché B2B
ainsi que pour le marché grand public. Ninebot est une société privée dont le siege est a
Pékin, en Chine. L'entreprise se concentre sur la recherche et le développement, la
conception, la fabrication, la distribution et la vente de produits de transport sur de courtes
distances. L'objectif ultime est de promouvoir l'évolution de nos produits pour devenir le
premier fournisseur mondial de solutions de robotique mobile.

Description générale :

Vous créez et entretenez des relations avec les magasins des enseignes spécialisées (GSA /
GSS / revendeurs locaux]. Votre objectif est de développer la part de marché dans votre
région. Dans votre réle de chef de secteur confirmé, vous serez responsable du chiffre
d'affaires, du référencement et de la visibilité en point de vente. Le role est principalement
orienté sur le marché des trottinettes électriques, mais pourrait également évoluer vers des
scooters électriques/ batteries portables ou d'autres nouveaux produits développés par
U'entreprise.

Principales responsabilités [non limitatives) :

« Etre l'ambassadeur de notre marque et de notre entreprise auprés des magasins
détaillants

* Construire des partenariats et une relation durable avec les magasins

* Assurer et maximiser notre visibilité en magasin grace aux éléments merchandising
et la redescente de la stratégie négociée au niveau national

+ Faire des animations durant les temps forts (Back to school / Noél / Soldes)

* Négocier des référencements supplémentaires

* Former et motiver les vendeurs sur nos produits

* Faire des recommandations, des retours et des analyses sur nos concurrents au
compte clé national pour aider a construire la stratégie par enseigne

* Travaillez de maniere indépendante. Organisez votre semaine en toute autonomie
(en moyenne 4-5 visites par jour, 4 jours par semaine) principalement en région
parisienne

* Prospecter des revendeurs locaux

* Reporter au responsable commercial et au responsable grands comptes toutes les
visites et les actions a entreprendre au niveau national. Recommander également en
se basant sur les retours des vendeurs et des clients

* Faire des rapports de ventes

* Participer aux salons et a tout autre événement approprié



@ Segway-Ninebot
Communiquer la « voix du client » dans l'ensemble de l'organisation

Aimer voyager, sur la route 75% de son temps avec environ 3 couchers par mois

Compétences professionnelles et sociales :

BTS ou équivalent Bac+2

Minimum 2 ans d'expérience commerciale/vente B2B2C en électronique grand
public en tant que commercial et/ou chef de secteur

Excellentes compétences en communication écrite et verbale en francais et en
anglais

Mentalité de challenger / chasseur

Solides compétences analytiques et informatiques ; Excel et PowerPoint sont un
MUST

Capacité a interagir avec des clients externes et internes a tous les niveaux et avec
des cultures différentes

Sens de la négociation et de la relation client pour vous permettre d'exprimer vos
talents

Autonomie et sens de l'organisation ainsi que votre rigueur (notamment pour faire
des reportings hebdomadaires) seront un réel atout

Capable de travailler de maniére indépendante et de faire preuve d'un bon jugement
Esprit d'entreprise allié a la discipline d'entreprise

Force de persuasion et prise d'initiatives

Energie positive, optimiste



